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De in- en verkoop van zorg is een belangrijk, intensief en terugkerend proces. In dit proces maken
zorgaanbieders afspraken met zorgverzekeraars, zorgkantoren en/of gemeenten. leder van deze partijen
heeft een eigen belang; dit leidt regelmatig tot tegenstellingen.

Wij geloven dat dit proces voor alle partijen verbeterd kan worden door vertrouwen in elkaar te hebben en
ieders belangen te respecteren. Vertrouwen kan ontstaan als elke partij het belang inziet om waarde voor
de patiént toe te voegen.
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